	АТТЕСТАЦИОННЫЙ ЛИСТ ПО ИТОГАМ прохождения учебной/Производственной ПРАКТИКи

	

	студент
	3
	курса     специальности СПО 38.02.02 Страховое дело

	
успешно прошел учебную/производственную практику по профессиональному модулю  ПМ. 02 ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОДАЖ СТРАХОВЫХ ПРОДУКТОВ

	в объеме
	72
	часа

	в период с
	«
	
	»
	
	20 
	г.
	по
	«
	
	»
	
	20
	г.

	в 

	

	Виды и качество выполнения работ в период прохождения учебной/производственной практики обучающимся:

	№
	Наименования 

ПК и ОК
	Вид работы
	Оценка Выполнен (удовл., хор., отл.)/не выполнен (неудовл.) 
	Подпись руководителя практики

	1. 
	ОК 1, ОК 2
	Прохождение инструктажа по технике безопасности, оформление в организацию
	
	

	2. 
	ОК 1, ОК 4, ОК 6, ОК 8, ОК 9
	Ознакомление со структурой страховой компании и особенностями оказания страховых услуг. Ознакомление с видами страховой продукции
	
	

	3. 
	ПК 2.1, 

ОК 2, ОК4, ОК 5, ОК9
	Анализ структуры продаж страховых продуктов через различные каналы
	
	

	4. 
	ПК 2.2, ПК 2.4, 

ПК 1.7, ОК 2, ОК3, 

ОК 4, ОК5, ОК 6, ОК7, 

ОК 8, ОК9
	Оценка оперативного плана продаж. Расчет бюджета продаж.
	
	

	5. 
	ПК 2.1,ПК 2.4, 
ПК 1.5, ПК 1.9
	Изучение и анализ показателей работы страховой компании
	
	

	6. 
	ПК 2.3

ОК 2, ОК3, ОК 5, ОК6, ОК 7
	Чтение  и оформление документации в страховой деятельности; Анализ величины доходов и прибыли деятельности страховой компании
	
	

	7. 
	ПК 2.3

ОК 2, ОК3, ОК 5, ОК6
	Расчет коэффициентов рентабельности деятельности страховщика
	
	

	8. 
	ПК 2.2, ПК 2.3,
ПК 2.1. ПК 2.4 

 ОК 2, ОК3, ОК 6, ОК7
	Оценка влияния финансового результата канала продаж на итоговый результат страховой организации
	
	

	Руководитель учебной/производственной практики 

	
	
	

	

	Специалист предприятия (организации) по работе с учебными заведениями

	
	
	

	М.П.







 «      » _________ 20  г.


	ХАРАКТЕРИСТИКА

	по итогам прохождения производственной практики

	вид практики

	студента

	Фио

	

	3 курса специальности СПО

	38.02.02 Страховое дело (имущнественное)

	прошел(а) практику по профессиональному модулю

	ПМ. 02 ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОДАЖ СТРАХОВЫХ ПРОДУКТОВ

	наименование профессионального модуля



	в объеме 72 часа в период с              10.12.2015                    по 
23.12.2015

	в 

	наименование предприятия, организации (структурное подразделение: цех, отдел, участок и т.д.)

	 В период прохождения практики  были освоены следующие профессиональные и общие компетенции:

	№ п/п
	Наименование ОК
	Подпись руководителя практики

	1.
	ПК 2.1 Осуществлять стратегическое и оперативное планирование розничных продаж.
	

	2.
	ПК 2.2.Организовывать розничные продажи
	

	3.
	ПК 2.3 Реализовывать различные технологии розничных продаж в страховании.
	

	4.
	ПК 2.4.Анализировать эффективность каждого канала продаж.
	

	5
	ОК 1Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.
	

	6
	ОК 2 Планировать и организовывать собственную профессиональную деятельность, выбирать методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество
	

	7
	ОК 3 Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность. 
	

	8
	ОК 4Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития.
	

	9.
	ОК 5. Использовать информационно-коммуникативные технологии в профессиональной деятельности
	

	10.
	ОК 6. Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации
	

	11
	ОК 7. Ориентироваться в условиях изменений законодательства, количественных и качественных показателей страхового рынка, экономической ситуации в стране
	

	12
	ОК 8. Грамотно вести переговоры и деловую переписку в рамках профессиональной этики.
	

	13
	ОК 9. Организовывать и планировать работы малых коллективов исполнителей.
	

	14
	ОК 10 Работать с общим и специализированным программным обеспечением.
	

	Руководитель практики от образовательного учреждения

	                                /                                                                                     

	   подпись                                                ФИО, должность



	Руководитель практики от предприятия прохождения практики

	                               /

	подпись                                                ФИО, должность

	            М.П.                                                                   «____» _________ 20___г.



	ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

I. Производственная практика  (по профилю специальности)

Производственная практика (по профилю специальности) направлена на формирование общих и профессиональных компетенций, приобретение практического опыта и реализуется в рамках профессиональных модулей ОПОП СПО по каждому из видов профессиональной деятельности, предусмотренных ФГОС СПО по специальности. Производственная практика проводится в организациях на основе договоров, заключаемых между колледжем  и организациями.

II. Общие вопросы организации практики

Планирование и организация практики на всех ее этапах обеспечивает: 

-
последовательное расширение круга формируемых у студентов умений, навыков, практического опыта и их усложнение по мере перехода от одного этапа практики к другому; 

-
целостность подготовки специалистов к выполнению основных трудовых функций; 

-
связь практики с теоретическим обучением.

Сроки проведения практики устанавливаются Колледжем.

III. Обязанности студента при прохождении практики

Студенты в период прохождения практики обязаны: 
- выполнять задания, предусмотренные программами практики;

- соблюдать правила внутреннего трудового распорядка;

- соблюдать требования охраны труда и пожарной безопасности;

- нести ответственность за выполняемую работу и ее результаты;

- в период прохождения практики вести дневник практики ежедневно, аккуратно. Все разделы дневника заполняются чернилами черного цвета;

- в качестве приложения к дневнику практики оформлять графические, аудио-, фото-, видео-, материалы, наглядные образцы изделий, подтверждающие практический опыт, полученный на практике.

Практика является завершающим этапом освоения профессионального модуля по виду профессиональной деятельности.

Практика завершается дифференцированным зачетом (зачетом) при условии положительного аттестационного листа по практике об уровне освоения профессиональных компетенций; наличия положительной характеристики по освоению общих компетенций в период прохождения практики; полноты и своевременности представления дневника практики и отчета о практике в соответствии с заданием на практику.

Результаты прохождения практики представляются обучающимся в образовательную организацию и учитываются при прохождении государственной итоговой аттестации.

Обучающиеся, не прошедшие практику или получившие отрицательную оценку, не допускаются к прохождению государственной итоговой аттестации.

С требованиями ознакомлен(а) ________________________________







подпись студента, дата

ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ПРАКТИКА 

(ПО ПРОФИЛЮ СПЕЦИАЛЬНОСТИ) ПМ.02

Срок практики  с                                         по


Зав. отделением

подпись, ФИО

План прохождения производственной практики
Дата

Тема

Краткое содержание работы по формированию профессиональных и общих компетенций

Оценка и подпись руководителя практики

от организации

1

2

3

4

14.12.2016
Оформление на места прохождения практики, ТБ при прохождении практики

Знакомство со структурой цеха, участка. Изучение инструкции по ТБ

15.12.2016
Изучение структуры страховой компании

- история создания компании (в т.ч. филиала), организационно-правовая форма, виды деятельности, основные показатели деятельности, перспективы развития;

- . Виды организационный структур в страховой деятельности Организационная структура управления компании (в т.ч. филиала) – схема
16.12.2016
Анализ структуры продаж страховых продуктов через различные каналы 
Понятие и структура систем продаж. Организация продаж через  агентские сети страховщика.

Продажа страховых продуктов через банки и автосалоны 

Расчет системы показателей деятельности страховых посредников
19.12.2016
Определение величины доходов и прибыли канала продаж
Особенности деятельности страховых посредников. 

Показатели оценки эффективности страховых операций.
20.12.2016
Оценка эффективности каналов продаж.
Уровни продаж в страховой компании продаж. 

Проведение сравнительного анализа каналов розничных продаж.

Определение перспективных каналов

Финансовый результат деятельности страховщика.
21.12.2016
Составление оперативного плана продаж. Расчет бюджета продаж.
Ценообразование в деятельности страховой компании

Создание бюджета комплексных коммуникаций. 

Оперативное планирование, план продаж.

Составление плана продаж страховых агентов.
22.12.2016
Изучение показателей работы страховой компании

Разработка системы показателей бюджета продаж.
23.12.2016
Расчет коэффициентов рентабельности деятельности страховщика

Оценка влияния финансового результата канала продаж на итоговый результат страховой организации

Анализ коэффициентов рентабельности деятельности страховщика
Оценка влияния финансового результата канала продаж на итоговый результат страховой организации
Основы контроля страховой организации. Аудиторская проверка. Контроль расходов на ведение дела
26.12.2016
Систематизация собранных данных и подготовка отчетных документов

Заполнение отчетных документов, сбор подписей и печатей, подготовка в защите отчета по практике

27.12.2016
Дифференцированный зачет по практике

Представление отчетных документов, защита отчета по практике.

Подпись практиканта

Содержание и объем выполненных работ подтверждаю:

Руководитель практики от организации                                      (                                  )      

                                                                                                                                              подпись                                   ФИО

М.П.




	Государственное областное бюджетное 

профессиональное образовательное учреждение

«Грязинский технический колледж»

УТВЕРЖДАЮ

Председатель цикловой комиссии

Наименование цикловой комиссии

подпись                                 ФИО

Протокол  №                     от

ИНДИВИДУАЛЬНОЕ ЗАДАНИЕ

на производственную практику
студенту группы

Фамилия, имя, отчество

Специальности  38.02.02 Страховое дело (имущественное)

код и наименование специальности

ПМ. 02 ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОДАЖ СТРАХОВЫХ ПРОДУКТОВ
ТЕМА ЗАДАНИЯ

1. Описать вид деятельности и структуру страховой компании, ассортимент страховой продукции

2. Определение показателей доходности  каналов продаж
3. Проанализировать показатели деятельности страховой компании 
4. Оценить  эффективность каналов продаж.
5. Охарактеризовать оперативный план продаж. Расчет бюджета продаж.
6. Провести анализ структуры продаж страховых продуктов через различные каналы
Вопросы, подлежащие изучению

Руководитель практики от образовательного учреждения

                                /                                                                                     

   подпись                                                ФИО, должность

Руководитель практики от предприятия прохождения практики

                               /

подпись                                                ФИО, должность
            М.П.                                                                   «____» _________ 20___г.




	Государственное областное бюджетное 

профессиональное образовательное учреждение

«Грязинский технический колледж»

ОТЧЕТ 

производственной практики (по профилю специальности)

 по профессиональному модулю

ПМ. 02 ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОДАЖ СТРАХОВЫХ ПРОДУКТОВ
наименование профессионального модуля

Выполнил студент группы

Фамилия, инициалы

Специальности          

38.02.02 Страховое дело
код и наименование специальности

Руководитель практики от образовательного учреждения

                                /                                                                                     

   подпись                                  ФИО, должность

Руководитель практики от предприятия прохождения практики

                               /

подпись                                     ФИО, должность
Грязи 201_г.




(ФИО студента)





(код и наименование специальности)





(наименование профессионального модуля)





наименование предприятия, организации (структурное подразделение: цех, отдел, участок и т.д.)





(подпись)





(ФИО должность)





(ФИО должность)





(подпись)
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