Вопросы к экзамену по МДК 1
1. История развития сетевого маркетинга.

2. Особенности сетевого маркетинга в страховании

3. Требования, предъявляемые к кандидату на должность агента
4. Системный подход в развитии агентской сети

5. Оценка имеющегося и недостающего ресурса для развития агентской сети и розничных агентских продаж

6. Оценка качества агентской сети

7. Планирование развития агентской сети методом DOME
8. Построение эффективной агентской сети

9. Финансовое состояние как результат страхового предпринимательства

10. Расчет производительности и эффективности страховых агентов

11. Показатели деятельности страховых компаний

12. Методика анализа результатов финансово-хозяйственной деятельности структурных подразделений

13. Оценка показателей и получение рейтинга филиалов страховой компании

14. Эффективность деятельности страховых агентов
15. Контроль операционной деятельности страховой компании
16. Рекрутинг страховщиков
17.  Источники рекрутинга
18. Процесс адаптации сотрудников в страховой компании
19. Развитие страховых агентов по карьерной лестнице
20. Карьерограмма
21. Управление сетью страховых агентов
22. Разработка плана продаж страховой компании
23. Обзор видов материального стимулирования  страхового агента
24. Эффективность внедрения новых мотиваций
25. Специфика банковских рисков
26. Комплексная программа банковского страхования
27. Приемы, направленные на перевод денежных средств через банк
28. Технология банковского страхования
29. Разработка стратегии продаж в банковском страховании
30. Определение формы взаимодействия между страховой компанией и банком.
31. Выбор страховых и банковских продуктов.
32. Формы финансового кредита. 
33. Порядок кредитования. Страхование банковских кредитов.
34. Страхование депозитов (вкладов)
35. Организация продаж страховых услуг в банке.
36. Страхование клиентов пластиковых карт
37. Ипотечное страхование
38. Страхование от электронных и компьютерных преступлений
39. Перспективы развития страхового рынка и банковской системы
40. Классификация страховых посредников

41. Система продаж и организационная  структура страховой компании
42. Каналы и технология продаж страховых услуг

43. Технология работы страховой компании с брокерами

44. Развитие технологий продаж страховой компании

45. Сущность,  функции и роль страхового брокера

46. Понятие и формы ипотеки

47. Способы снижения финансовых рисков
